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SAP in perioada cand

lucram pentru o companie

multinationala. Acum,
SAP imi oferd o oglindd a afacerii in care
vaid in orice moment

cum  merge

compania.”

Florin Secula, director operatiuni, Electroconat
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Compania

= Nume: ELECTROCONAT S.A.

= Locatie: Deva / Timisoara

= Industria: Comert-Distributie

= Produse si servicii: Echipamente electrice
= Website: www.electroconat.ro

Provocari si Oportunitati

= In urma dezvoltarii operatiunilor, ca volum
si ca numar de centre de lucru, solutia
informatica antericara a devenit in scurt
timp depasita si nu mai prezenta incredere

= Planul de afaceri prevede cresterea cu
50% a numarului de depozite pana la
sfarsitul anului

Obiective

= Integrarea a trei departamente din punct de
vedere al fluxurilor informationale

= Definirea si dozarea exacté a autorizatiilor
mai multor tipuri de utilizatori, in functie de

competente
= Functionarea in regim online prin care
datele introduse intrrun punct sunt

actualizate in intreg sistemul

Solutii SAP si Servicii
= SAP Business All-in-One, implementare
si instruire pentru utilizatorii finali

Aspectele Implementarii

= In mai putin de patru luni s-a facut migrarea
la noul sistem, cea mai solicitanta perioada
fiind cea in care ambele sisteme au fost
utilizate in paralel. S-a facut astfel
verificarea la nivel de cifre a acuratetii
procedurilor.

De ce SAP

= Actionarul majoritar avea experienta SAP
din perioada in care a lucrat pentru o
companie multinationala siisi dorea aceeasi
rigoare a operatiunilor pe care o ofera
aplicatia si pentru propria companie,
acuratete pe care sistemul existent sau alte
sisteme de pe piata nu o puteau oferi.

Beneficii

= Situatia stocurilor si a comenzilor este
centralizata si actualizata in orice moment

= Existd o consistenta a informatiilor pe tot
parcursul proceselor, de la ofertare pana la
facturare

= Reducerile de costuridatorate standardizarii
proceselor pe baza celor mai bune practici
din industrie ajung anual la 100.000 de
euro

Partener de implementare
= LASTING System

Infrastructura Existenta
= Nu se folosea un sistem ERP centralizat si
cu adevarat integrat

= Baza de date: Microsoft SQL Server

= Hardware:
Servere Intel

= Sistem de operare:
Microsoft



SAP - O SOLUTIE MATURA SI STABILA ADAPTATA COMPANIILOR

MEDII DIN ROMANIA

Boom-ul imobiliar din Romaéania este
accentuat in partea de vest a tarii de
numeroasele dezvoltari industriale, cu
precadere in industria auto.

Existand o crestere sustinuta a numarului
de proiecte imobiliare aflate in executie,
companiile furnizoare de materiale si
produse electrice au inregistrat succese
colaterale.

Electroconat, una dintre aceste
companii, vinde in regim wholesale
20.000 de articole din gama instalatiilor
termice, sanitare, instalatii electrice,
unelte pentru constructii si materiale
pentru amenajari interioare.

In 2007, firma infiintatd acum sapte ani
in Deva, a deschis un nou depozit in
Timisoara ajungand la patru in total si
incheind exercitiul financiar cu o cifré de
afaceri de 8 milioane de euro. Compara-
tiv cu anul anterior, cresterea a fost una
de trei cifre.

“Fatd de producatorii directi pe care-i
reprezentam, suntem o afacere de nisa,
dar, daca ne comparam cu alte
companii de distributie, suntem fara
indoiala intre primele din aceasta
regiune a tarii", spune Florin Secula,
director de operatiuni al Electroconat.

Firma din Deva concureaza de fapt cu
ambele tipuri de companii, operénd cu
discount-uri  de  volum,  stocuri
consistente si preturi, in multe dintre
cazuri, foarte apropiate celor oferite de
producatori.

“Pe masura ce ne-am dezvoltat, sistemul
informatic pe care-l foloseam nu mai
facea fata. Trebuia sa trimitem date de
la un depozit la altul prin email si se
faceau plati catre celelalte puncte de
lucru care nu apareau in
sistemul informatic. Aveam nevoie
de un sistem online in care datele
sa fie actualizate automat”,
enumera Florin Secula céteva dintre
motivele care |-au determinat sa caute o
solutie de tip ERP moderna.

durata proiectului a fost de aproximativ
patru luni.

“Avem in acest moment mai
multi consultanti SAP cu experienta,
fiecare avand si experienta practica de
business in companiile unde au lucrat
anterior si ca utilizatori ai SAP”, explica
Ronald Wagmann, director solutii IT al
LASTING System.

Divizia de servicii IT a LASTING System
a realizat o analizd preliminara a

“Avand experienta primelor sapte luni de utilizare SAP pot spune ca

ma astept la reduceri anuale de costuri de 100.000 de euro”

Florin Secula, director operatiuni, Electroconat

Intro situatie similard, dar de pe o
pozitie diferita, se afla
LASTING System - o companie
care a pornit in 1995 cu distributia
de echipamente T hardware
si care s-a extins pe segmentul
serviciilor software incepand cu anul
2000.

Initial, producator al unei solutii
ERP proprii, LASTING System a
trecut prin alte doua etape in care
a fost partenerul a doua companii
de software de afaceri, pentru a ajunge,
in final, s& colaboreze cu compania
germana SAP.

Implementarea de la Electroconat, s-a
desfasurat in parametrii contractului, iar

modului in care procedurile operationale
curente ar putea fi reflectate natural,
intr-o interfata software SAP si a propus

companiei solutia SAP  Business
All-in-One.
“Electroconat avea nevoie de un

sistem care sa tina pasul cu planurile
lor de dezvoltare, ce prevedeau
deschiderea de noi puncte de lucru”,
declara Wagmann.

Pe langd aceasta, sistemul folosit
anterior nu facea fatd cerintelor
companiei si nu mai prezenta incredere.
Urmarirea comenzilor de la clienti si cele
catre furnizori se facea greoi,
iar vechea aplicatie prezenta
riscul de a genera erori, nefiind un sistem
centralizat in timp real.



SAP Business All-in-One

Solutia
a fost preferata de compania din Deva

datorita configuratiei robuste,
prin care pot fi administrate centralizat
vanzarile celor 50 de categorii de
produse aflate in oferta, dar suficient
de flexibila pentru a se potrivi dezvoltarii
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pe care-l foloseam nu

“Pe masura ce ne-am dezvoltat, sistemul informatic

mai facea fata. Trebuia sa

trimitem date de la un depozit la altul prin email si se

faceau plati catre celelalte puncte de lucru care nu

apareau. Aveam nevoie de un sistem online in care
datele sa fie actualizate automat”

Obiectivul principal a fost integrarea la

nivel de sistem informatic
a mai multor departamente:
managementul materialelor,
cel care gestioneaza stocurile celor
patru depozite Electroconat,

departamentul de vanzari si cel

“SAP iti uneste departamentele intre ele, de la partea de ofertare a

clientilor la vanzarea efectiva, iti face un flux al documentelor,

e liantul intre departamente”

Florin Secula, director operatiuni, Electroconat

dinamice a companiei.

“Practic stiam ce cumpar si asta doreau
si angajatii, asa ca nu a fost un soc
pentru nimeni trecerea la SAP”, spune
Florin Secula.

Anterior carierei antreprenoriale la
Electroconat, Secula a fost implicat
direct in alte implementari SAP,
ca angajat al unei  companii
multinationale.

“Cred ca daca ar mai trebui sa
implementez incd o data SAP in
companie, procesul nu ar dura mai mult
de o luna, avand experienta mai multor
proiecte”, continua directorul de
operatiuni al Electroconat.

Concret, procesul a fost coordonat de
consultantic LASTING System si de
patru utilizatori cheie din partea
Electroconat, directori de departamente,
supervizati de Florin Secula.

financiar.

“SAP iti uneste departamentele intre
ele, de la partea de ofertare a clientilor
la vanzarea efectiva, iti face un flux
al documentelor, e liantul
intre departamente”, este de parere
Florin Secula.

Modulele speciale destinate activitatii
de distributie au ajutat
compania sa-si alinieze procesele la

nivelul celor mai bune practici din
aceasta industrie, permitand
in  acelasi timp  personalizarea

in functie de cerintele specifice locale.

De exemplu, sistemul a fost
creeat astfel incat procesul de ofertare
si vanzare sa se faca pe criterii
ierarhice. Comenzile peste o anumita
valoare sunt gestionate
exclusiv de angajatii investiti
cu aceasta competenta.

i Florin Secula, director operatiuni, Electroconat

Interfata SAP prin care lucreazéd acum
jumatate din cei 50 de angajati ai

Electroconat permite acest detaliu
administrativ.
Renuntarea la procese redundante

si la proceduri anevoioase a adus
reduceri substantiale de costuri care i
fac pe actionarii Electroconat sa
vada in implementarea SAP Business
All-in-One o investitie strategica.

“Avand experienta primelor sapte luni
de la implementarea SAP, pot spune
acum ca ma astept la reduceri anuale de
costuri de 100.000 de euro”, spune
Florin Secula. “Dar poate cel mai impor-
tant avantaj este ca SAP imi ofera
o oglinda a afacerii, in care pot
vedea in orice moment cum merge
compania”.

Compania este astfel si mai bine
pozitionatd in raport cu concurenta.
Avand ca principald sursa a veniturilor
vanzarile de cabluri si de aparatura
electrica de mica si joasa tensiune,
Electroconat pastreaza, cel putin pentru
moment, avantajul de a fi printre
putinele companii din segment, in
regiunea de vest a tarii, care au o
imagine in timp real a afacerii si un
control real asupra costurilor.

“Electroconat avea nevoie de un sistem
care sa tina pasul cu planurile lor de
dezvoltare, ce prevedeau deschiderea
de noi puncte de lucru”, Ronald
Wagmann, director solutii IT, LASTING
System



Prin scalabilitate si flexibilitate, atribute
standard ale aplicatilor ~ SAP,
compania este pregatita pentru
cresterea organica viitoare.

Pana la sfarsitul anului este planificata
deschiderea a inca doua depozite,
ce vor mari numarul de puncte de lucru
ale Electroconat la sase.

Dezvoltarea se va putea face fara
probleme cu configuratia informatica
de  acum, spun reprezentantii
companiei.

Compania igi va consolida astfel pozitia
de lider regional, fiind cea mai mare
retea de magazine specializate pe
vanzarea instalatiilor electrice.

Cel mai probabil, Electroconat va
colabora si pe viitor cu LASTING
System pentru implementarea unor
module SAP suplimentare. Actionarii
companiei au in vedere componentele
pentru gestiunea departamentului de
resurse umane.
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